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Der Leistungsoptimierer im
Gesundheitswesen

Effiziente Einkaufs-
dienstleistung im
digitalen Wandel

\



Nachhaltige
Leistungs-
optimierung mit
Prospitalia

— seit 30 Jahren

Komplexe Kaufentscheidung

Q Analyse aller Faktoren

9 Beratung
Q Kaufentscheidung

Auch wenn der Preis als elementare Entscheidungs-
grundlage dient, spielt das Verhaltnis von Qualitat,
Patientenoutcome und Risiko eine bedeutende Rolle.
Unsere Beratungsdienstleistung unterstltzt Sie dabei,
die fur Ihr Haus passende Kaufentscheidung zu tref-
fen.

Senkung der Prozesskosten
9 Kennzahlen-Check

Q Kennzahlen-Benchmark
9 IT-Losungen

Um die Prozesskosten zu analysieren und zu
optimieren, unterstitzt Sie die Prospitalia mit dem
Kennzahlen-Check. Fir den strategischen und
operativen Einkauf sowie fur die Inhouse-Logistik wird
ein aussagefahiger Kennzahlen-Benchmark der Be-
reiche Zentrallager und Kostenstellen ausgearbeitet.
Zudem berat Sie die Prospitalia bei der Modernisie-
rung der digitalen Prozesse und bei der Auswahl und
Anschaffung von geeigneten IT-L6sungen.



Beschleunigung des Beschaffungsprozesses
0 tiber 1 Mio. verhandelte Artikel

Q Prozessanalysen

0 Handlungsempfehlungen

Durch den Zugriff auf Gber 1.000.000 bereits verhan-
delte Artikel ist eine schnelle Auswahl der von Ihnen
bendtigten Beschaffungselemente realisierbar. Um
Ihre Beschaffungsprozesse noch weiter zu optimie-
ren, berat Sie die Prospitalia ganzheitlich, erstellt
Prozessanalysen und leitet professionelle und indi-
viduelle Handlungsempfehlungen fir Sie ab.

Rechtssicherheit

Q EU-konforme Ausschreibungen
0 Einhaltung des Neutralitdtsgebots
Q Saubere Dokumentation

Fur Verantwortliche im Einkauf, aber auch fur Ge-
schaftsfuhrer und Vorstande, nimmt die Rechtssi-
cherheit in der Beschaffung eine wichtige Rolle ein.
Besonders deutlich duB3ert sich das fur 6ffentliche
Hauser in der Verpflichtung zur Ausschreibung. In
diesem Bereich haben wir Uber die letzten Jahre in
Zusammenarbeit mit juristischen Partnern eine Ver-
gabekompetenz entwickelt. Unsere EU-konformen,
europaweiten Ausschreibungen beachten alle Re-
gelungen des Vergaberechts. Der besondere Fokus
liegt auf der Einhaltung des Neutralitatsgebots und
auf einer sauberen Dokumentation.

Durch das Beratungsangebot
der Prospitalia verbessern Sie
Ihre Konditionen und Prozes-

se fiir eine Erhohung der Wirt-
schaftlichkeit in der Patienten-
versorgung.

Wissenstransfer: Forderung des Austausches
Q Neue Verfahren & Prozesse

Q Expertenkreise

Q Newsletter

Q Prospitalia Jahreskongress

Die Prospitalia fordert die Kommunikation zwischen
dem Einkauf, den klinischen Bedarfstragern und der
Industrie. Uber unseren Newsletter Gbermitteln wir
regelmalig Produktinnovationen und -informationen
und sorgen zudem fur einen Wissenstransfer zu neu-
en Verfahren und Prozessen. Fur einen Ubergreifen-
den Austausch und eine gemeinsame Erarbeitung von
Optimierungsprozessen ladt die Prospitalia auBerdem
regelmalig zu Expertenkreisen ein.

Einmal im Jahr findet der Prospitalia Jahreskongress
mit Uber 550 Teilnehmern statt, um Einrichtungs- und
Industrievertreter Gber Neuerungen zu informieren,
Zukunftsentwicklungen in Workshops anzustof3en und
das Netzwerken aller Vertragspartner zu aktivieren.



Prospitalia

Deutschlands fiihrender
Einkaufsdienstleister im
Gesundheitswesen

Wir ermoglichen Kranken-
hdusern, Klinikapotheken

und Pflegeeinrichtungen mehr
Wirtschaftlichkeit — mit
Menschlichkeit, Pragmatismus
und Leistungsstdarke.

Seit 30 Jahren tragen wir gemeinsam dazu bei, die
Wirtschaftlichkeit im Gesundheitssektor zu erhdhen
und eine gute Patientenversorgung sicherzustellen.
Innerhalb unseres Netzwerks verhelfen wir unseren
Lieferantenpartnern durch vertrauensvolle Zusam-
menarbeit zu einer hohen Verbindlichkeit sowie
Marktdurchdringung. So profitieren alle Seiten vom
gemeinsamen Austausch und férdern damit die Wei-
terentwicklung der Gesundheitsbranche.



Gemeinsam Richtung Zukunft.
Der Gesundheitsmarkt ist standig
im Wandel. Deshalb sind starke
Werte und langfristige, vertrau-
ensvolle Partnerschaften ein
entscheidender Erfolgsfaktor.

2,8

Milliarden € betragt unser
jahrliches Einkaufsvolumen.

>1 MIO.

Artikel von rund 500 gepriiften
und grofstenteils langjdhrigen
Vertragslieferanten werden von
uns verhandelt.

Innerhalb unserer starken Gemeinschaft
ergeben sich sowohl fur unsere Vertrags-
hauser als auch Industriepartner vielfaltige
Vorteile und Mdglichkeiten: Von der Sicher-
stellung der Patientenversorgung bis hin
zur Erhéhung der Wirtschaftlichkeit und
Transparenz. Dabei achten wir stets auf die
Beddurfnisse all unserer Partner, um vertrau-
ensvoll und zielorientiert zusammen

zu arbeiten.

>1.300

Vertragshdauser im Akut-

und Pflegebereich mit 200.000
Betten werden durch die
Prospitalia betreut.

>3.000

Vertreter aus unseren
Vertragseinrichtungen nutzen
das Prospitalia Cockpit.



Umfassend gUt Einkaufsexpertise und Wir-Gefiihl seit 1993

Wie kénnen wir dauerhaft gemeinsam mehr errei-
bei"aten chen? Diese Frage steht seit der Grindung im Vor-
dergrund unserer Arbeit. Nur durch die einzigartige
Zusammenarbeit aller Partner - Kliniken, Apotheken,
Pflegeeinrichtungen, Vertragslieferanten und wir als
verbindende, beratende Instanz - konnten wir uns als
fuhrende, unabhangige Einkaufsdienstleistungsgesell-
schaft am deutschen Klinikmarkt etablieren.

Im Zentrum steht das Wir

Mit unseren Vertragspartnern ziehen wir an einem
Strang. Wir héren zu, beraten offen und persénlich
und férdern einen intensiven Wissensaustausch.
So entsteht eine Gemeinschaft, die zusammen jede
Herausforderung meistert.

Nachhaltig erfolgreich

Statt auf Veranderungen nur zu reagieren, blicken wir
schon heute in die Zukunft, geben Impulse und pra-
sentieren Innovationen. Durch tiefgehende Analysen,
eine ganzheitliche Betrachtung des Wertschopfungs-
prozesses und die Erfahrung all unserer Mitarbeiter
sichern wir unseren Vertragshausern und Lieferanten
langfristig entscheidende Vorteile.

Die Lésung im Blick

Wir liefern nicht nur theoretische Auswertungen, son-
dern finden eine Antwort auf individuelle Anforderun-
gen. Dabei vereinen wir unser fundiertes Fachwissen
mit kreativen Lésungsansatzen, um jederzeit flexibel
und effizient reagieren zu kénnen.

r’ Gemeinsam zum Gesundheitswesen der Zukunft
Dank der engen Zusammenarbeit mit Krankenhausern
und Industriepartnern beeinflussen wir das deutsche
Gesundheitswesen nachhaltig und legen damit den
Grundstein fir eine strategische Weiterentwicklung
des Marktes.




Erhohung der
Wirtschaftlichkeit im
Gesundheitswesen
mit Prospitalia als
Partner

©

Wirtschaftlichere Einkaufskonditionen
Kontinuierliche Preisverhandlung fur beste Konditionen

Bereinigung Ihres Portfolios

Personlicher Support bei der Sortimentsoptimierung

Projektbezogene Beratung

Unterstitzung durch spezialisierte Fachberater

Erlosoptimierung /
Rentabilitatsbetrachtung

Unterstitzung bei der Beurteilung von Wareneinsatz
und erzieltem Erlds



Software

Gemeinsam zum
Gesundheitswesen
der Zukunft

Prospitalia
Cockpit

L\VAAVAY =
Nwvav%

%"{E = @
Zentrale Stammdaten- Echt-Zeit- Analyse,
Informations- abgleich Prozesse Prognose,

stelle Benchmarks

Die Software-Losungen der
Prospitalia begleiten Sie in eine
digitale Zukunft.

Stammdatenqualitat, Prozessergonomie, Digitalisie-
rung und die Vernetzung unterschiedlicher Datenquel-
len mithilfe von Business-Intelligence-Lésungen sind
wichtige Bausteine fur die digitale und nachhaltige
Ausrichtung des Gesundheitswesens. Durch das ver-
starkte Engagement der Prospitalia auf diesem Gebiet
profitieren Vertragskliniken wie auch Lieferanten von
zukunftsweisenden, passgenauen Leistungen.

Das Prospitalia Cockpit als
Single Point of Information

Der ganze Einkauf auf einen Blick

Einfache Prozesse und alle Informationen auf einem
Blick: So sieht bedurfnisorientierte Einkaufsoptimie-
rung aus. Das Prospitalia Cockpit unterstutzt die
Experten des Einkaufsmanagements im Krankenhaus,
in dem es die Vielzahl an Daten und Informationen
einfach strukturiert und visualisiert. Denn Ubersicht
kann entscheidend sein - und bares Geld sparen.



Die Cockpit Apps:
Individuelle Anpassungs- und
Erweiterungsmaoglichkeiten

proDashboard Digitale

proSource+ Abnahmevereinbarung

proSource proService

Prospitalia
Cockpit

proHospital+

proAnalytics+

proService

Allgemeine Informa-
tionen z.B. zu Ausschrei-
bungen, mit Suche- und
Downloadfunktion

proDashboard

Unsere L6sung fur die
proaktive Darstellung
wichtiger Informationen

proSource
Gesamtkatalog -
Ubersicht tiber alle ver-
handelten Artikel,
Preise und Konditionen

proSource+
Gesamtkatalog, erweitert
um Fremdkataloge -

das Cockpit als umfas-
sendes Recherchetool

proHospital+
Klinikkatalog, erweitert
um MaWi-spezifische
Import- und Export-
vorlagen

proApp
Komfortabler Lizenz-

manager fir die Cockpit-
Module

proAnalytics+

Ein Blick in die Zukunft:
Analyse und Interpretati-
on von Einkaufsverhalten

Digitale
Abnahmevereinbarung
Effiziente und papierlose
Umsetzung von Abnahme-
vereinbarungen

4,2 Mio. Artikel von 1.100 Lieferanten
werden im Prospitalia Cockpit dargestellt.
Davon sind 90% aller Vertragsartikel
nach ECLASS klassifiziert.

> 3.000 User nutzen die Vorteile
des Prospitalia Cockpits.

Ihr Ansprechpartner: Marcel Koecher

Head of Customer Success Services

M +49.(0)171.7 718 256 | F +49.(0)731.96 684-19
m.koecher@prospitalia.de

i

%

Jetzt hier klicken und
weitere Informations-
materialien zum Bereich
"Software" einsehen.


https://share.prospitalia.de/s/5YDQXczxaqgNrfQ

Invest

Von der Planung bis
zum Einkauf klinischer
Anlagevermaogen

INVEST CONSULTING

Investitionsgliter-Management

+ Standardisierung

* Angebotsbewertungen

+ Fachliche Beratung

+ Kosten- /Nutzen-Analysen

* Projekt-Management
Konzeptionierungen

Ausschreibungen

« Durchfiihrung oder Begleitung von Ausschrei-
bungen auf Basis der Rahmenvereinbarungen
(Miniwettbewerb)

* Durchfihrung oder Begleitung von Singular-
ausschreibungen
Unterstutzung bei der Erstellung von Leistungs-
verzeichnissen

+ Erstellung der Anwenderbewertung und
Auswertung der Angebote (komplette Abwicklung
durch die Prospitalia moglich)
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Die Unterstiitzung der Prospitalia
beginnt bereits im Vorfeld einer
jeden Beschaffung von Investitions-
glitern durch eine gemeinsame
Planung, Strategie und Beratung.

Neben guten Konditionen, profitieren Sie von profes-
sioneller Beratung und koordinierter Projektsteue-
rung. Dabei unterstitzen wir individuell und unter Be-
rucksichtigung von vergaberechtlichen Aspekten bei
Entscheidungsprozessen. Unser erfahrenes Experten-
team gliedert sich hierbei in die Bereiche Strategischer
Einkauf und Invest-Consulting auf.

STRATEGISCHER EINKAUF INVEST

* Ausschreibung von Rahmenvereinbarungen

+ Klinikmanagement (Angebotsprifungen,
Auswertungen, Gegenuberstellungen,
Unterstltzung bei Beschaffungen,
Bereitstellung aktueller Unterlagen)

+ Lieferantenmanagement (Konditionsver-
handlungen, Akquise neuer Lieferanten,
Vertragsverhandlungen)

+ Bereitstellung und Anpassung der
Unterlagen fir den Miniwettbewerb



PI”OSpitalia Invest unterstutzt | an unsere Lieferantenpartner stellen wir
Sie in Entscheidungs- hochste Anspriiche. So erméglichen wir unse-
. . ren Apotheken jederzeit eine hohe Qualitat,
prozessen bedarfsorientiert, | erstklassigen Service und vor allem absolute
fundiert, analytisch und | 2Zuverlassigkeit.

rechtssicher.

Ihre Vorteile

+ Ausgezeichnete Konditionen
+ Effiziente Liefervereinbarungen

+ Erstellung von europaweit
zentralisierten Ausschreibungen

* Vergaberechtskonforme Beschaffung
+ Optimierung von Prozessen
Umfangreiche Projektbetreuung

+ Entlastung der klinikeigenen
Einkaufsabteilung

* Ausschopfung von Einsparpotenzialen
durch Einbezug nationaler und
regionaler Anbieter

+ Optimale Lieferantenstruktur und
0konomische Artikelauswahl

Sprechen Sie uns gerne mit Ihrer individuellen
Fragestellungen an. Wir unterstiitzen Sie in
samtlichen Bereichen.

E 1I' E Jetzt hier klicken und

Ihr Ansprechpartner: Robert Bunford-Simon . !: M. weitere Informations-

: materialien zum Bereich

Leitung strategischer Einkauf fir Investitionsglter

T +49.(0)731.96 684-49 | M +49.(0)160.994 163 99 g “Invest”einsehen.

r.bunford-simon@prospitalia.de



https://share.prospitalia.de/s/GPgm4yDcxn5J9AX

Pharma

Maximale Flexibilitat,
attraktive Kondi-
tionen und eine hohe
Liefersicherheit

12

Wir kennen den Markt, beraten
unsere Vertragseinrichtungen
praxisorientiert und setzen uns
fiir einen offenen Wissensaus-
tausch ein.

Die Prospitalia hat sich durch eine permanente Weiter-
entwicklung und eine konsequente Ausrichtung an
den Anforderungen der Gesundheitsbranche eine
fihrende Marktposition erarbeitet. Dabei nimmt der
Dienstleistungsbereich Pharma eine besondere Stel-
lung am Markt ein. Gelistet sind tiber 13.000 pharma-
zeutische Artikel von 120 Vertragslieferanten fir rund
80 Klinikapotheken - von Fachkliniken Gber Maximal-
versorger bis hin zu Universitatsklinika.

Die Dienstleistung im Bereich Pharma sorgt zum einen
far wirtschaftliche Vorteile durch Bedarfsbindelung
und optimale Unterstutzung bei der Erlésoptimierung,
zum anderen wird die Wahrung der Planungssicher-
heit optimiert.



Prospitalia berdt Sie mit be- | thre Vorteile
triebswirtschaftlichem und N
i + Exzellente Konditionen durch
pharmazeutischem Know-how Biindelungseffekte

fiir Ihre optimale Losung | . absolute Transparenz durch das
Prospitalia Cockpit

+ Stetige und zuverlassige Informationen
Uber Lieferzusagen

+ Erhéhung der Versorgungssicherheit
durch Lieferengpassmanagement

+ Ermittlung von Lieferalternativen

+ Individuelle Beratungen zu Arznei-
mittellisten und Statistiken

+ Expertenteam mit betriebswirtschaft
lichem und pharmazeutischem
Know-how

+ Endgultige Entscheidungen basieren
auf Kommissionsbeschlissen unter
Wahrung der Therapiefreiheit

+ Starker durch geteiltes Wissen:
Wir férdern den Austausch unterei-
nander in verschiedenen Experten-
kreisen, Arbeitsgruppen und den
akkreditierten Apothekertagungen

Beziehen Sie Ihr Arzneimittelportfolio zuverlissig
und zu optimalen Konditionen

Ell'qI'E Jetzt hier klicken und

0 . .
Y el &°.= weitere Informations-

L) | materialien zum Bereich

Ihr Ansprechpartner: Thomas Schuler
Leitung Leistungsbereiche Pharma und Labor r. -;:l
T +49.(0)731.96 684-360 | M +49.(0)151.57 002 404 E .L-Tl.a "Pharma” einsehen.
F +49.(0)731.96 684-7360 | t.schuler@prospitalia.de
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https://share.prospitalia.de/s/KExnA8TxZNnMr4C

Labor

Moderne und
ganzheitliche Losungen
fiir Kliniklabore

Kompetenz aus einer Hand
Wir unterstiitzen und beraten Sie

individuell und bedarfsorientiert in
den folgenden Laborbereichen:

14

Mit unserer laborfachlichen
Expertise bieten wir unseren
Kunden Unterstiitzung auf
allen Ebenen und tragen so zu
einer hochwertigen Patienten-
versorgung bei gleichzeitiger
Erlosoptimierung bei.

Um Kliniken in allen Bereichen optimal unterstut-
zen zu kénnen, hat die Prospitalia ihr Angebot im
Bereich der Labordiagnostik weiter ausgeweitet.
Dabei ist es unser Ziel, gemeinsam mit den Klinik-
laboren moderne und ganzheitliche Lésungen zu
entwickeln und umzusetzen.

* Klinische Chemie

* Immunologie

+ Hamatologie

* Gerinnung

+ POCT

* Immunhamatologie
* Mikrobiologie

* Molekulardiagnostik
* Massenspektrometrie

* Durchflusszytometrie
+ Pathologie

* Automation

+ Forschung



Kliniklabore aller Art profitieren
von unserem umfangreichen
Dienstleistungsangebot

Verhandlung und Listung von
Verbrauchsmaterialien

Q Wir verhandeln, unsere Kunden
profitieren

0 Sicherstellung der Lieferzuverldssigkeit

0 Rechtssicherheit bei der Beschaffung

OFf

Unterstiitzung bei Ausschreibungen

@ singular-Ausschreibungen

Q Zweistufiges Verfahren mit der
Nutzung von Miniwettbewerben

0 Vergaberechtliche Sicherheit

Ihr Ansprechpartner: Thomas Schuler

Leitung Leistungsbereiche Pharma und Labor
T +49.(0)731.96 684-360 | M +49.(0)151.57 002 404
F +49.(0)731.96 684-7360 | t.schuler@prospitalia.de

Prozessoptimierung und
Systemlosungen

0 Eigene Beratungsleistung durch
labormedizinische Fachkompetenz
Projektbezogene Unterstiitzung

Prozesse optimieren und standardisieren

Steigerung der Erlossituation

O O O

===

Kooperationen und Netzwerk

@ Neutral und unabhingig mit Kliniken
und Industrie

Q Netzwerk mit iiber 240 Kliniklaboren

0 Plattform fiir regelmdjSigen Austausch

E oy E Jetzt hier klicken und
1l

F. "% weitere Informations-
I::-E bLh ) :I materialien zum Bereich

E fu "Labor" einsehen.
e B


https://share.prospitalia.de/s/MJA9iSyQSJTP5L5
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Consulting

Partnerschaft
beginnt
mit Zuhoren

Weil es fiir den Klinikbetrieb
keine Standardrezepte gibt,
beraten wir unsere Kunden ganz
spezifisch. Wir gehen individuell
auf jede Herausforderung ein —
und finden gemeinsam die
ideale Losung.

Der Einkauf nimmt heutzutage eine strategische,
wertschaffende Rolle im Krankenhaus ein. Damit Ein-
kaufer alle Chancen zur Einsparung und Verbesserung
nutzen kdnnen, ist die Sensibilisierung des oberen
Managements unabdingbar. Dabei starkt Ihnen
Prospitalia den Ricken. Gemeinsam realisieren wir
Projekte im Dialog mit der Geschaftsfiuhrung, Anwen-
dern und Einkauf und belegen dies durch belastbare
Fakten.



Faktenbasiert und analytisch
helfen wir dabei, Ihren Klinik-
betrieb fiir aktuelle und
zuktinftige Herausforderun-
gen zu optimieren.

eport

Die Prospitalia Beratungsbereiche g
Q Materialwirtschaft und Logistik “

Portfolio und Investitionen storsae
Digitalisierung \n\h\\\\\\
Regulatorik

Prozesse

Kalkulationen, insbesondere _— g Aa‘* ~ ‘

Sachkostenmanagement ~/ /'\
T Gl

Von der Analyse bis zur projektbezogenen Beratung des
Einkaufs — die Prospitalia steht ihren Vertragshdausern
vollumfanglich zur Seite.

E 1' E Jetzt hier klicken und
Ihr Ansprechpartner: Jens-Patrick Schulz F—II:.-":I-* weitere Informations-
] materialien zum Bereich

Leitung Prospitalia Senior Consulting

T +49.(0)731.96 684-12 | M +49.(0)151.46 733 259 Et <L "Consulting” einsehen.
F +49.(0)731.96 684-712 | j.schulz®prospitalia.de
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https://share.prospitalia.de/s/GLQyKDQaBTgFNzA

44

:!’ prospitalia Prospitalia GmbH
Magirus-Deutz-StraBe 13
89077 Ulm
www.prospitalia.de
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